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2016年の全体⽅針
事業報告
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2016年を”挑戦の年”と位置づけ、新たな成⻑ステージへ

売上
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事業別の注⼒テーマ



スマートフォンアフィリエイトASP事業

事業責任者 松本 鉱⼤
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スマートフォンアフィリエイトASP事業

2014年－2015年業績

2,137 
2,278 

2014年 2015年

172 

237 

2014年 2015年

売上⾼ 営業利益

237百万円
前期⽐37.４％増

2,278百万円
前期⽐6.6％増

スマートフォン
成果報酬型広告
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スマートフォンアフィリエイトASP事業

2016年の取り組み

約3億規模の先⾏投資により

アプリインストール広告において

ナンバーワンを⽬指す
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スマートフォンアフィリエイトASP事業

株主の皆様へのメッセージ

技術⼒で市場をリードし

新たな価値の創造を⽬指します

引き続きご⽀援をお願いいたします



PC・モバイル集客⽀援事業

事業責任者 児林 秀⼀



9

PC・モバイル集客⽀援事業領域

PC・モバイル集客⽀援事業

事業部説明

クライアント様のWEBサイトへ集客を⾏う事業部です。

WEB戦略
策定

インターネット広告

検索エンジン対策

WEB制作・開発

お
客
様
サ
イ
ト

集客
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PC・モバイル集客⽀援事業

市場規模について
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9,381 
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2015年インターネット広告費は、前年⽐110.2%成⻑の
1兆1,594億円で2016年以降も成⻑が続くと考えられる

（単位：億円）

※出展：2015年 ⽇本の広告費（電通）
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PC・モバイル集客⽀援事業

2014年－2015年業績

886 

1,081 

2014年 2015年

205 

251

2014年 2015年

売上⾼ 営業利益

251百万円
前期⽐22.7％増

1,081百万円
前期⽐22.1％増

⼈材系・⾦融系の
インターネット広告が

好調に推移
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PC・モバイル集客⽀援事業

2016年の取り組み

①⼈材系インターネット広告で

顧客数 No.1を⽬指す
②ソーシャル及びインバウンド向けの

新サービス開発を⾏います
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PC・モバイル集客⽀援事業

今後の戦略・中⻑期の展開

（１）ソーシャル系商材の拡充

（２）インバウンド向け商材の開発

（３）既存商材強化
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PC・モバイル集客⽀援事業

株主の皆様へのメッセージ

運⽤体制強化と新商材開発で
顧客満⾜度の⾼い事業になるよう

邁進してまいります。
引き続きご⽀援の程お願いいたします。



スマートフォンアプリCMS ASP事業

事業責任者 鈴⽊ 明⼈
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スマートフォンアプリCMS ASP事業

サービスを⼀⾔で表現すると

店舗の集客⼒を⾼める

スマートフォンアプリが

簡単に作成できます。
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スマートフォンアプリCMS ASP事業

多数のイベントに出展し認知度を上げています

リテールテック / WEB・モバイル販促EXPO / 店舗販促EXPO
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スマートフォンアプリCMS ASP事業

お客様の例

株式会社バグース様

『グランサイバーカフェ バ
グース』『コミックカフェB
ネット』全16店舗展開
2016年1⽉開始

＜主な機能＞
・店舗予約
・会員証
・クーポン配信
・店舗検索
・来店ポイント etc

株式会社テラケン様

海産物居酒屋『さくら⽔産』
『⾚坂ワイン酒蔵』
全97店舗展開
2015年12⽉開始

＜主な機能＞
・⽇替わりランチ
・店舗検索
・クーポン配信
・SNS連携
・スタンプカード etc
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スマートフォンアプリCMS ASP事業

お客様の声

・売上が増加した。アプリ利⽤者数やインストール数を
デイリーで把握することができ、その増加・減少要因
から、多様なプロモーション施策の中で、次の⼀⼿を
判断することが可能となった。

・リピーターが２割増えた！

・スマホアプリを通じて、お客様との接点が増えた
（３店舗運営の美容サロン）

（10店舗運営の飲⾷店）

（ECサイト運営の⼩売店）
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スマートフォンアプリCMS ASP事業

業績サマリ

(96)

(132)

2014年 2015年

7 

79 

2014年 2015年

売上⾼ 営業損失

-132百万円
前期⽐38％費⽤増

79百万円
前期⽐965％増

店舗アプリ制作
O2O集客⽀援サービス
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スマートフォンアプリCMS ASP事業

2015年の振り返り

契約件数500件突破

契約店舗数1000店舗突破

⼤⼿企業向けの機能強化
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スマートフォンアプリCMS ASP事業

2016年の取り組み

契約件数/店舗数で

圧倒的No.１を⽬指す

新規集客に特化した施策を⾏います

既存顧客の満⾜度を⾼めます
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スマートフォンアプリCMS ASP事業

株主の皆様へのメッセージ

GMOAppCapsuleで作成したアプリが

皆様の⽬に触れる機会が増える様

引き続き邁進いたします。




